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No vender, 
sino ser comprado.



En el mundo digital las 
cosas son como son, 
¿o no?

Pedro Redondo



Aprender y aplicar

Pedro Redondo





Resultados





Las reglas del juego





Los referentes



No compares tu crecimiento 
con el de otra empresa que 
opera a niveles distintos que tú.





La distracción





La celebración



Centrándonos en 
9 puntos clave.



P E R S O N A S

P R O C E S O S

T E C N O L O G Í A

I N V E R S I O N E S

P R O D U C T O

S E R V I C I O

C O M U N I C A C I Ó N

M A R K E T I N G

V E N T A S

9 ejes clave



Estrategia = claridad



Personas

Profesionales -> No serias

Complementarias         -> Colores

Afines     -> Apoyo



Procesos

Directos         -> mínimas etapas

Alineados                         -> sin saltos

Mejora continua   -> observación



Tecnología

Herramientas  análisis     -> Semrush

CRM                                    -> Hubspot

ERP                            -> Integración



Inversiones

Escalables                                 -> Ganar

Complementarias               -> Avanzar

Entretenidas                -> Aprender



Producto / Servicio

Propuesta de valor real      -> integrado

competitivo                      -> calidad  / precio

verticalizado            -> foco



Comunicación

Interna                                  -> abierta

externa                           -> controlada

unificada               -> todos



Marketing

Intenso                                  -> constante

negocio                           -> alineado a ventas

iterativo                  -> test A/B



Ventas

Nuevo cliente                        -> Sales Center

Cliente dormido               -> Base instalada

Cliente perdido        -> Repesca



¿CÓMO HAGO QUE CREZCA MI EMPRESA?



Transmite de forma correcta

https://branding.bilnea.com/ 

https://branding.bilnea.com/


Crea procesos comerciales efectivos desde la web



Trabaja la Base Instalada (BI) y el New Name (NN) a la vez

● Mailing

● Linkedin

● Instagram + TikTok Flujo comercial

● Llamadas



Solid Growth



Nos podemos encontrar con 3 tipos de GROWTH:

GROWTH  JOVEN/ADOLESCENTE: Ganar seguidores

GROWTH MARKETING: Uso de redes

SOLID GROWTH: Mantener y generar



Pequeñas modificaciones, cambios en producto, interacciones 
+
 incrementos porcentuales ACUMULADOS en el tiempo
=
Crecimiento exponencial

SOLID GROWTH. 
Pequeños pasos que te aseguran el éxito 



○ Bien planteada: basada en datos del entorno

○ Bien ejecutada: con equipo responsable de ello

○ Bien mantenida: duradera en el tiempo

Digitalización sostenible 
de la empresa. 



URL de acceso:  https://bilnea.com/recursos-marketing/ 

¡Descargables de alto valor! 

https://bilnea.com/recursos-marketing/



